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CLOS MOGADOR
© Declarado primer vino
de pago de Catalunya

Clos Mogador, de la DO Priorat, se
ha convertido en el primer vi de fin-
ca (vino de pago) de Catalunya, una
indicacion que distingue la singula-
ridad del origen y unas “caracteristi-
cas cualitativas especiales”. Esta
identificacién de calidad quedo re-
cogida en el decreto 474/2004 del
Departament d'Agricultura de la
Generalitat. Los vins de finca son
aquellos caldos de calidad produci-
dos en un entorno determinado,

con caracteristicas edaficas y micro-
climaticas propias, cuyo nombre es-
ta “notoriamente ligado” a las vias
de los cuales se obtienen. Entre
otros estrictos requisitos, un vi de
finca debe tener un rendimiento pro-
ductivo que serd, como minimo, un
15% inferior al que establece el regla-
mento de la denominacién de ori-
gen a la que pertenece. No se pue-
den superar los 65 litros de vino por
cada 100 kilos de vendimia, la pun-
tuacion exigida por el comité de ca-
ta de la denominacion de origen se-
ra superior a la exigida en el resto de
los vinos de la DO y el riego y la
fertirrigacion deben ser elementos

René Barbier

de calidad de la uva e ir de acuerdo
con el equilibrio ecologico y el défi-
cit hidrico del suelo. El propietario
de la bodega Clos Mogador de Gra-
tallops, René Barbier, no podia es-
conder ayer su satisfacciéon por la ob-
tencion de una distinciéon por la
cual ha “luchado toda la vida”. Bar-
bier afirma que este reconocimiento
le permite asemejarse al modelo de
distincion del terroir de los grandes
chateaux franceses. Por su parte, el
presidente de la DO Ca. Priorat,
Salustia Alvarez, opina que la conse-
cucion por parte de Clos Mogador
de esta indicacién “reconoce una
realidad”. — R. Francas

UNIO DE PAGESOS
.~ Denuncia el
impago de la PAC

El sindicato Unid de Pa-
gesos denuncid ayer que
“mas del 50%” de los agri-
cultores catalanes todavia
no han recibido el pago de
las ayudas a la produc-
cion que otorga la Unidn
Europea en el marco de la
politica agraria comun
(PAC). El sindicato culpa
de ello a la Conselleria
d'Agricultura.

LA FIRMA DEL BAGES CREA UNA DIVISION DE IMPLANTES DENTALES

Vilardell Purti se diversifica

JAUME MERCADER

Albert Giralt, director general de Vilardell Purti

ARIADNA BOADA

Barcelona

1 fabricante de pequeiias
piezas metalicas Vilardell
Purti, radicado en Santpe-
dor (Bages), ha decidido di-
versificar su produccion hacia secto-
res con mayor valor afiadido. La em-
presa, que continua fabricando pie-
zas para la automocion, la industria
textil, la electronica o el sector ae-
roespacial, ha anadido a su catdlogo
los implantes dentales, el primer
producto de su flamante nueva divi-
sién médica.
Tras un profundo analisis del
mercado, Vilardell Purti decidid ha-

La compariia facturo
unos 15 millones en

el 20006, un 10% mds
que el ario anterior €@

ce tres anos apostar por la biotecno-
logia y empezo a producir y comer-
cializar implantes dentales de tita-
nio en el 2006. “Los implantes den-
tales son la primera concrecion de
esta nueva division, que también
puede realizar piezas para instru-
mental médico o para traumatolo-
gia”, asegura el director general, Al-
bert Giralt. La puesta en marcha de

esta nueva actividad, que ha supues-
to una inversion de 1,5 millones de
euros, ha obligado a la firma a am-
pliar sus instalaciones hasta los
8.000 m?.

La nueva division médica coinci-
de con lanueva estructura organiza-
tiva de Vilardell Purti, que ha profe-
sionalizado todos sus departamen-
tos. La firma, propiedad de las fami-
lias Vilardell Purti, Cortina y Vila-
drich, factur6é unos 15 millones de
euros en el 2006, un 10% mas que el
ejercicio anterior. Se prevé que la di-
vision médica represente ente el 8%
y el 10% de las ventas totales de la
firma a medio plazo.

La compania fue fundada en
1962 por Jaume Vilardell Purti co-
mo un taller de reparacién de vehi-
culos y maquinaria textil. En 1972,
traslado sus instalaciones de Man-
resa a Santpedor y amplid su pro-
duccion de pequeiias piezas metali-
cas a sectores como la automocion y
la electrénica. A principios de los
ochenta empezo a exportar, una ac-
tividad que actualmente representa
el 42% de su facturacion y que tiene
como destino la Unién Europea, Eu-
ropa del Este, EE.UU., Brasil, Méxi-
co, China e India, entre otros.

La crisis de 1993 obligd a la com-
pania a replantearse su estrategia.
“Decidimos innovar en procesos de
produccion e introdujimos equipos
de vision artificial y limpiezas técni-
cas”, comenta Albert Giralt. “Nues-
tra innovacion es consecuencia de
haber hecho las cosas bien hasta
ahora y de tener dinero para inver-
tir. No hemos tenido presiones del
mercado y esto nos ha permitido in-
vestigar y prepararnos durante tres
afios para lanzar un nuevo produc-
to”, explica. Vilardell Purti gano re-
cientemente el premio a la Excel-
léncia en Innovacio del Cidem.®

Advancell consigue 28
millones para investigar tras
un acuerdo con Protherics

EDUARDO MAGALLON

BARCELONA. - La empresa
de biotecnologia Advancell reci-
bird 28 millones de euros de la
britanica Protherics para desa-
rrollar una molécula que podria
convertirse en farmaco. La firma
britanica podria ampliar su apor-
tacion hasta los 50 millones para
el desarrollo clinico de la molécu-
la denominada Acadesina.

A cambio de esta financia-

Luis Ruiz, director general

cion, Protherics recibird los dere-
chos de comercializacion del far-
maco. Advancell -compania con
sede en Barcelona- se reserva el
10% de las ventas mundiales fu-
turas del medicamento.

La molécula que desarrolla Ad-
vancell esta indicado para el tra-
tamiento de un tipo de leucemia
que afecta a 300.000 personas.
El producto ha recibido la califi-
cacion de “medicamento huérfa-
no” por parte de la Unién Euro-

pea, lo que significa que cubriria
una dolencia que no tiene cura.
El proceso del desarrollo clinico
previo para la comercializacion
del farmaco puede durar cinco
afios. El potencial de la molécula
fue descubierto y patentado en el
2002 por investigadores de la
Universitat de Barcelona.

El acuerdo con Protherics per-
mite a la biotecnolodgica catalana
contar con “capacidad financie-
ra y el conocimiento regulato-
riuo y clinico para completar el
desarrollo” del farmaco, explico
ayer el director general, Luis
Ruiz. “El dinero se recibira una
vez la investigacion avance y cu-
bra una serie de pasos”, anadio.

Advancell —ubicada en el Parc
Cientific de Barcelona- facturd
2,4 millones de euros el afio pasa-
do. En la empresa participan Tel-
de, la Universidad de Santiago
de Compostela, la ONCE, varios
investigadores de la Universitat
de Barcelona y la de Valencia,
BCN Empreén, Unirisco y el fun-
dador de Prodesfarma, Antonio
Vila Casas.

Ademas de la molécula Acade-
sina, la empresa dispone de va-
rios proyectos mds. Uno de ellos
es una insulina para diabéticos
que no seria administrada por
via oral y evitaria que los afecta-
dos debieran pincharse. El afio
pasado, Advancell firmé un
acuerdo de colaboracion con los
laboratorios Isdin, empresa espe-
cializada en productos derma-
tologicos. Las dos compaiiias tra-
bajaran juntas en el desarrollo de
productos para tratar afecciones
de la piel.®

NAVES EN VENDA
O ALQUILER

Valls - Poligono industrial
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